
定
員

参加無料
30名

いいコピーは
お客様を連れてくる

販売戦略において、

自社の商品やサービスの魅力を効果的かつ

効率的に発信することが重要となります。

本講座では、コピーライターとして

全国的に活躍している竹島靖氏をお招きし、

全 2 回の講座で、フェイスブックなど

SNS も活用したお客様の心に届く

キャッチコピーのつくりかたについて

ワークを交え学びます。

中小 企業・ベンチャー企業のための

【全２回コース】

-season2-

石川県地場産業振興センター新館2F 第10研修室

よろず支援拠点コーディネーター（希望者のみ）

個別相談会／17:00 ～18:00

【第1回】

平成 29年1月27日（金）
14:00～17:00（受付開始13:30）

広告しないで広告する方法
何を言うか。東洋医学と西洋医学を使い分ける、
２１世紀の広告手法「セルフアド」の基本

石川県地場産業振興センター新館2F 第10研修室

【第 2 回】

平成 29 年 3 月9日（木）
14:00～17:00（受付開始13:30）

広告制作プロダクションを経て 1994 年に独立。グラフィック広告、テレビ CM、イベント、ホー
ムページの企画・制作などを行う。ハイブリッドコピーライターをコンセプトに掲げ、企画・
文章・トークの発生する、全ての分野でコトバをデザインし、過去に 15 広告賞を受賞している。

 ・宣伝会議賞 / 金賞・銀賞・銅賞・入賞 5点
 ・ユーモア広告大賞 / 優秀賞 2点、入賞 3点
 ・毎日広告デザイン賞 / 優秀賞・部門賞

裏面受講申込書から FAX または
電子メールにてお申し込みください
※原則、全 2 回の受講となります

講 師 ：

竹島 靖 氏
コピーライター・作家

コピー４８手
どう言うか。google「伝説のコピーライター」で出る
竹島靖が発見した、キャッチフレーズの書きかた４８

平成 28 年度石川県よろず支援拠点セミナー

主な受賞歴



「いいコピーはお客様を連れてくる -season2-」申込書

ふりがな

参加者名

ふりがな

企業名

住所

TEL FAX

E-MAIL

創業年月（予定） 平成　　　　年　　　　月

FAX : 076-268-4911 申込締切　平成 29 年 1 月 24 日（火）

（公財）石川県産業創出支援機構  
石川県よろず支援拠点
〒920-8203　金沢市鞍月 2-20   
石川県地場産業新興センター新館  1階
TEL：076-267-6711  FAX：076-268-4911　
E-mail：yorozu@isico.or.jp

金沢駅西口より車で約10分
バス（北鉄）をご利用の場合
金沢駅西口6番のりば「工業試験場行」
又は「消費者支援センター行」にご乗車
「工業試験場」下車（約20分）

よろず支援拠点コーディネーターによる経営相談会 （希望者のみ☑をお願いします）

□ 希望する（17:00～）　   □ 後日の相談を希望 （経営に関することについて、お気軽にご相談ください）

　 →希望される方は、ご相談内容を簡潔にご記載ください。

※メルマガ配信をご希望の方は下記に☑してください。事務局にて代理登録致します。
□ メルマガ配信を希望する　

中小企業・ベンチャー企業のための

※ 上記でご記入いただいた個人情報は、当機構からの各種連絡や情報提供等を
　 目的とする以外の使用目的、第三者への開示・提供等は一切致しません。

【平成 28 年度石川県よろず支援拠点セミナー】

ACCESS


