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NOW

M&Aの基礎をざっくり学ぶ
会社を売るってどういうこと？
会社を売るとき/買う時のステップ

ちょっと応⽤編
『弊社の価格はいくら？』：M&Aの価格決定
⽅法
『貴社に興味がある会社があります』という
連絡が来たらどうする？
交渉で気を付けるコツを知っておこう！

体験談『M&Aの舞台裏』
買い⼿との出会いは？
交渉はどうだった？ 最後の決め⼿は？
今、正直、満⾜してる？後悔あった？

体験談『買う側になったときの気持ちどう？』
オフレコQ&Aコーナー、懇親会

Date : Monday, 2 Dec, 2024
18:30 pm - 20:30 pm (受付開始18:00pm)
*オンライン配信なし
Location : KOIN
下京区四条通室町東⼊函⾕鉾町78番地京都経済センター3階

Seminar Program

Information 

西澤 正⽂
マルナゲカンリ株式会社

共同代表取締役・公認会計⼠

吉⽥ 由佳
吉⽥公認会計⼠事務所
代表・公認会計⼠

セミナー
参加登録は
コチラから→

query@marunagekanri.com

marunagekanri.com

『ポジショントークゼロ！M&Aを経験したシリアル
起業家が語る会社売却のポイントと会社売却のホンネ』

MC Profile
慶應義塾⼤学経済学部、京都⼤学経営管理
⼤学院卒業。 
⼤学発スタートアップへの資⾦調達やバッ
クオフィス実務⽀援、ファンド監査、京都
府ジャパンハッカソン実⾏委員会監事等に
従事。京都の起業エコシステムの⼀員とし
て活動中。

Speaker Profile
在学中に会計⼠試験に合格、EY新⽇本監査
法⼈、J.P.Morgan証券、デロイトトーマツ
コンサルティングを経て、
レバレジーズ株式会社では新規事業検討室
の統括、採⽤責任者、社内リーダー育成プ
ログラム統括、HRマーケティング事業部⻑
を歴任。
16年に創業した法⼈向けグリーンレンタル
サービス（GOODGREEN）はエクイティ
なしで3年半1,000件超の導⼊、20年にM&A
で企業売却。
その後、EC企業のM&A/運営を⾏うスター
トアップforest社の共同創業、家業経営を
経て、24年に⼩澤と共にスタートアップ・
中⼩企業向けバックオフィスのローコスト
BPO『マルナゲカンリ』を創業。

スタートアップCxO、中⼩企業社⻑、その他
興味のある⽅なら誰でもウェルカムです！！

https://open.kyoto/

