
創業から軌道に乗せるまでの
ステップアップを明確にしませんか?

２日間の短期集中講座です！！

Zoomを活用した創業塾！
場所を選ばず、どこからでも受講できます！

2023

2月18日 10:00～12:00
13:00～15:00

10:00～12:00
13:00～15:0019日

今まさに創業しようとしている方、
創業の準備を進めてはいるものの、第一歩
を踏み出せずに躊躇されている方にとっては
もってこいの講座です。
事業構想づくり（自分は何をしたいのか？
何が得意なのか？どんなニーズがあるのか？）
からスタートし、自分のビジネスを作り上げ
ていくサポートをします。

受講メリット
起業をする上で大きな助けとなる
以下の3つが無料で手に入ります。

この2日間であなたの不安を解消し、
創業への意欲とモチベーションの向上を図ります！！

オンライン
講座

参加無料

土 日

・「起業」という同じ志を持つ仲間

・起業に至るまでの具体的なステップの知識

・分かりやすく実践的なアドバイスを行っている
  起業支援のプロフェッショナル講師との出会い

主催 ： 公益財団法人 石川県産業創出支援機構（ISICO）

2日で学ぶ 創業塾
短期集中

オンライン開催

失敗しない
ビジネスプランが

できる！

失敗しない
ビジネスプランが

できる！

計 画計 画

新しいお客様を
集める具体策が
わかる！

新しいお客様を
集める具体策が
わかる！

集 客集 客

SNSやネットの
活用方法が
わかる！

SNSやネットの
活用方法が
わかる！

広 告広 告



問合せ先／（公財）石川県産業創出支援機構  〒920-8203  石川県金沢市鞍月2-20  石川県地場産業振興センター新館
産業振興部　新事業支援課　担当：杉本、坊谷
電話：076-267-1145   FAX：076-268-4911   E-mail : shinki@isico.or.jp
主催／公益財団法人 石川県産業創出支援機構
【個人情報の取扱いについて】 ご記入いただいた個人情報は、当機構からの各種連絡や情報提供等を目的とする以外の使用目的、第三者への開示・提供等は、一切致しません。

石川県で創業を予定している方
創業して間もない方

Zoomによるオンライン 
参加用URLは別途メールにてお送り致します。

対  象

無  料受講料

グループワークの時は
マイク・ビデオをONで参加できる方、 
2日間受講できる方

応募条件

会  場

成功する起業の条件 【経営】

第１講座

2月18日土

失敗しないビジネスモデル策定と
ビジネスプラン作成 【経営】

ビジネスプランの作成 【ワーク】

2月19日日10:00～12:00
13:00～15:00

10:00～12:00

第2講座 13:00～15:00

10:00～12:00
13:00～15:00

マーケティング戦略 【販路開拓】

仲間をつくろう 【グループワーク】

第3講座

売れる販売促進 【販路開拓】

ネット販促活用 【グループワーク】

10:00～12:00

第4講座 13:00～15:00

https://www.isico.or.jp/event/dgnet/d31169529.html

QRコード、または
URLから
お申し込みください

受講者募集のご案内 カリキュラム

1日目 「成功する起業の条件」

講師紹介 ジャイロ総合コンサルティング株式会社

目的 : 受講者のモチベーションアップ
+ 創業意欲の向上 

代表取締役社長
中小企業診断士 渋谷 雄大  氏
神奈川大学卒業後、訪問販売会社にて最年少トップ
セールスを樹立。その後、サプリメント専門チェーン
事業部門の責任者として、人材育成、プロモー
ション・広報などを一手に引き受け多店舗展開を
達成する。しかし、同社が倒産。責任者としてサプリ
メント専門チェーン事業の譲渡交渉を担当し、
譲渡成功に導く。
退職後、WEBを活用したプロモーションを実践、
現在は営業強化、店舗戦略、人材育成、販売促進、
Webコンサルティングなど幅広い分野でコンサル
ティングを行う。講演数は年間150回を超える
人気講師である。

ジャイロ総合コンサルティングが20年以上にわたり創業支援を行ってき
た経験から導き出した、失敗する創業者と成功する創業者の違いを学ぶ
とともに、今後増えるであろう副業・兼業型創業や本格創業のメリットなど
を学びます。

目的 : 「顧客を知らない起業は失敗する」
「仲間とつくる創業スクール」

顧客視点不在のビジネスプランが多く見受けられるため、早い段階で顧客
視点でものごとを考えられるようにマーケティングやSNS活用を組み込み
ました。これにより、アイデアに顧客視点を組み込んだ現実性の高いビジネ
スモデルを学びます。

講師紹介 ジャイロ総合コンサルティング株式会社

コンサルタント 相原 宏美  氏
美術系短大を卒業後、大手量販店の企画室に就職し、手書きPOP/ディスプ
レイ/新店OPEN制作/ディレクション等を担当後、独立しテレワークを導入。
独自アイディア戦略により大手企業様のPC素材や事務系ソフト他のテンプ
レートの製品企画・デザイン・ディレクション等に携わり、書籍への作品掲載～
雑誌等の執筆等の経験を経て、様々な環境にて企画・マーケティング・
WEB&デザインの業務経験を積んだ後、IT系企業にて講師・教室運営経験
を経て、一部上場企業の広告宣伝部にてSEO対策・新規プロジェクトでアイ
ディアを活かしたデザイン提案・WEB・SNS戦略等の経験を積む。 現在は、
アナログ×デジタル戦略にてコスト削減提案のコンサルティング活動とIT専
門用語をわかりやすく伝える講義内容や脱 素人のデザインアドバイス・就職
支援のアドバイスの他、10代～80代までの方へテレワーク活用歴15年以上
の経験から、わ かりやすく伝えるデジタル知識が好評を得ている。

2日目 「売上づくりとマーケティング」


